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●あいさつ
●会社の歳時記
●技術の時間
●ちょっとコーヒータイムコーヒータイムコーヒータイムコーヒータイムコーヒータイム

㈲今泉大伸
〒441-3131
愛知県豊橋市大岩町字小山塚６２－２８
℡:0532-41-8282
FAX:0532-41-8297
E-mail　info@imaizumidaishin.co.jp
http://www.imaizumidaishin.co.jp
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 このたびの東北地方太平洋沖地震災害により、亡くなられた方々の
ご冥福をお祈り申し上げますとともに、被災された皆様、そのご家
族の方々に対しまして、心よりお見舞い申し上げます。

○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○

 ホームページのリニューアルの為に
３ヶ月ほどニュースレターをお休みさ
せて頂きました。（ホームページの方
は先日リニューアルし、アップ致しま
したので御覧いただければ幸いです）
 さて、夏も過ぎ、みのりの秋になりま
した。私も大好きな柿をうれしくほお
ばっております。
 世間では中国との一件で経済が低迷
していると聞きます。みなさまはどう
ですか？
 これからまたニュースレターをお客
様にお届け致しますので、よろしくお
願いいたします。<(_ _)>
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 先日、お客様より下水道管の撤去の
ためのカッターを製作してほしいとい
うご依頼がありました。
 材質は、ＳＣＭ４３５にて製作をす
るのですが、なんと注文の納期が一週
間前倒し…！
 それいそげということで慌てて着手
しましたが、加工がこれまた複雑でし
て、結局AM４：００頃に終わりました。
 このような加工は1つの順番を間違
えてしまうと、もうその後の加工が出
来なくなってしまうものもあるため、
とにかく加工手順を間違えないように
することが大切です。
 その為に「これは今、早くやりたい
なー」と思っても、それができなかっ
たりで気を揉みました！

○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○

 また、お客様においても官庁の審査
がありますので早くして欲しいとのこ
とで、とにかくもう時間との戦いでし
た…。
 そして、なんとかお客様には納期通
りに納めることができました。
 本当に仕事って難しいことがありま
すよね！！
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「「「「「変変変変変化化化化化ははははは少少少少少しししししずずずずずつつつつつ」」」」」

 ＮＨＫスペシャル「メイドインジャ
パン逆襲のシナリオ」の番組を見て、
本当に色々な面でかじ取りが難しく
なってきているなあと感じておりま
す。
 昔、電卓戦争で勝ち組であった
シャープが！！ 私も「プロジェクト
Ｘ」や「電子立国 日本の自叙伝」にお
いて逆境の中で液晶を開発し、

 早くても３ヶ月、遅ければ１年～２
年かかる時もあります。
 だからといって現状のままでよいか
というと、少しずつ変化させていかな
くてはいけないと思っております。
 当社においても小さいですがＩＳＯ
の取得に動いたり、ホームページをリ
ニューアルしたり、

○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○

当時の「カシオミニ」と熾烈な戦いが
あったことを覚えています。
 でも、私たち中小企業でも、大企業で
も、今なにをしてよいのか本当にわか
らない時代になってきました。
 また変化しようと思っても、すぐに
結果はでません。

オリジナルの商品の開発をしたりと、
思いつくことを行っております。
 今は結果は出ません。しかし、常に前
向きに、今どうしたらよいかを考えて
動いているつもりです。
 「変化は少しずつ!!」私たちのできる
範囲で変化していかないとと、今 行
動しております。
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 だけれども、やっぱり学生さんにも
のの考え方を教えるだけあって、その
点の考え方の教え方は解り易く、とて
も上手いと感じました。
 私自身もそうなのか～と感心し、考
え方を変えるヒントを頂きました。
 機会がありまししたら、ぜひぜひ一
度読んでいただけたらと思います。
 人にはそれぞれ思考のレベルがある
と思います。（私自身は高い方ではな
いですが(+_+)）
 その思考のレベルに合う、考え方に
沿った本と出合うことによって、より
一歩上に上がっていけると思います。
 それは大学の本を読んでわかる人と、
絵付きの本でわかる人の違いがあるよ
うに。
 ちょっとそのようなことを考える
きっかけになりました。

○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○ ○

 内容はというと、交渉するための思
考法と思ってよいと思います。
 詳しい部分はぜひ本を読んでいただ
いて判断していただくとして、どうし
ても私たち技術の者は、自分の考えを
押すところがあります。
 それは、安全性を主とする考え方が
ベースにあります。
 しかし、お客様及び使われる方は、そ
の点に関しましてはもっと違った視点
を持っていますよね!!
 営業の方はその部分において、お客
様と技術（メーカー）との間で苦しむ
のではないでしょうか？
 技術は技術だけではなく、営業とし
ての視点を持った考え方はやはり必要
なのだと思います。
 しかし、なかなかその点を変えるの
は難しいのです…。

 最近、おもしろい本に出合いました。
 本の題名は「武器としての交渉思考」
瀧本 哲史・著。この本は京都大学の
講義にも使われているそうです。

「武器としての交渉思考」
瀧本 哲史・著


